EXTRAKT - dein Weiterbildungs-
institut fur Marketing und Verkauf.

' Berufsbegleitende Vorbereitungslehrgénge

(& EXTRAKT

Vorkurs

auf eidgendssische Prufungen.
Nur Kleinklassen.
Nur Marketing & Verkauf.

' Personlich. Individuell. Motivierend.

' Seit Uber 20 Jahren: Um KleinKlassen besser.

Marketing- und
Verkaufsmanagement

Mehr zum Vorkurs findest du hier:

EXTRAKT GmbH
Weiterbildungsinstitut fur Marketing und Verkauf

8126 Zumikon-Zurich
Postfach 35
044 919 04 73
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Dein Ziel

Die Zeit ist reif: Ob aus Karrieregriinden oder purem Interesse - dich faszinieren
Themen wie Marketing, Verkauf, Selbst- und Projektmanagement. Vielleicht
strebst du mittelfristig gar einen anerkannten eidgendssischen Abschluss im
Bereich Marketing bzw. Verkauf an? Oder du hast dich bereits fur eine Weiter-
bildung fur Marketing- und Verkaufsfachleute mit eidgendssischem

Abschluss entschieden, bevorzugst zu Beginn dieser Ausbildung jedoch eine

geringere zeitliche Belastung. Dann empfehlen wir dir folgenden Kurs:

' Vorkurs Marketing- und Verkaufsmanagement
(Modul 1 «Grundlagen» der Ausbildung fur Marketing- und Verkaufsfachleute

mit eidg. Fachausweis)

Dein Profil

e Du verfugst Uber eine abgeschlossene Berufsausbildung, Matura oder
ahnliches.

¢ Du hast bereits erste Erfahrungen im Marketing oder Verkauf gesammelt
oder strebst den beruflichen Einstieg in diese spannende Welt an.

e Dich interessiert nebst fachlichen Aspekten auch die Weiterentwicklung
deiner Personlichkeit im Bereich Selbstmanagement.

e Du bist motiviert, einen wesentlichen Teil der Freizeit deinem Weiterbildungs-
ziel zu widmen.

e Deine Muttersprache ist Deutsch oder du verfugst Uber sehr gute mundliche
und schriftliche Deutschkenntnisse.

Wir freuen uns darauf, dich an einem personlichen, unverbindlichen Beratungs-

gesprach kennenzulernen. Jetzt Termin vereinbaren: 044 919 04 73.

So arbeiten wir — deine Vorteile

e Kleinklassen bis maximal 12 Personen erlauben einen teilnehmerfokussierten,
umfassenden Unterricht.

e AbkuUrzung zu eidg. Berufsprufungen: Dieser Kurs entspricht thematisch der
ersten Vorbereitungsphase zur Berufsprufung fur Marketing- oder Verkaufs-
fachleute. Selbstversténdlich rechnen wir dir bei einem spateren Ubertritt an

diese Lehrgé&nge den vorliegenden Kurs im vollen Umfang an.
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e Erfolgreiche Absolventen der internen Prufung erwerben das EXTRAKT-
Zertifikat «Marketing- und Verkaufsmanagement», welches zur Teilnahme an
den verkUrzten Fachausweis-Lehrgangen an unserem Schulinstitut
berechtigt.

e Berufsbegleitend: 100% Berufstatigkeit moglich.

e Maximaler Praxisbezug durch eigene Beratungsagentur und erfahrene
Dozenten.

e Dieser Kurs ist bei anschliessendem Besuch des Vorbereitungslehrganges

fUr Marketing- oder Verkaufsfachleute subventionsberechtigt geméass Staats-

sekretariat fur Bildung, Forschung und Innovation SBFI.

Rahmenbedingungen und Unterrichtszeiten

Kurs
Ausbildungsstart April und Oktober
Ausbildungsdauer ca. 4 Monate
Anzahl Schultage pro Woche 2
Unterrichtstage Montag & Donnerstag
Unterrichtszeiten 18:00-21:00
Investition Vorkurs* CHF 2’500

e Ausbildungsdauer: Rund 4 Monate mit Kursbeginn im April und Oktober
(Durchfuhrungsgarantie).

e Vereinzelte Lektionen oder mehrtagige Prufungssimulationen konnen zusétz-
lich ausserhalb obiger Zeiten stattfinden.

e Total rund 75 Lektionen

e Unterrichtssprache: Deutsch (Mundart)

e Kursort: Schleifergasse 1, 8032 Zurich (5 Min. ab Bahnhof Stadelhofen)

e Ausgewahlte Lektionen werden in Form von Online-Unterricht durchgefuhrt.

e *Dieser Kurs ist bei anschliessendem Besuch des Vorbereitungslehrganges
fUr Marketing- oder Verkaufsfachleute subventionsberechtigt und wird
gemass Staatssekretariat fur Bildung, Forschung und Innovation SBFI
mit 50% der Kosten fur die entsprechende Weiterbildung unterstitzt:

www.extrakt.ch/subventionen

¢ |nstitutseigene Diplome: Teilnehmer, welche die Bedingungen geméass
unserem Prufungsreglement erfullen, erhalten am Ende ihrer Ausbildung das
EXTRAKT-Diplom fur Marketing- bzw. Verkaufsfachleute.
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Kursaufbau

Handlungskompetenzen und Schwerpunktthemen

Handlungskompetenz Schwerpunktthemen

Prasentationstechnik, Arbeitstechnik, eigene
Kompetenzentwicklung, Projektmanagement,
Workshops organisieren und leiten

Selbst- und Projektmanagement
betreiben

Analyse des Marktgeschehens, Benchmarks,

AElESI YOS tmEn Marktforschung und Finanzbuchhaltung

Gestaltung der Marktleistung, Preise und

IMentstng Feslisleren Verpackungen, Qualit&dtsanforderungen sicherstellen

Markenpflege, Customer-Relationship-Management,
Verkaufsféorderung, Ausstellungen und Messen,
Product-Placement, Kundenbindungsmassnahmen,
Datenschutz und Markenrecht

Kommunikation gestalten

Distributionsstufen und -kanéle, Distributionsprozesse,
Distribution gestalten physische Distribution, Aufbau und Pflege von
Kooperationen

Zertifikatsprifung Marketing- und Verkaufsmanagement

Eine umfassende, institutseigene Standortbestimmung gegen Ende des Kurses

ermoglicht dir eine individuelle Einschatzung des Lernfortschritts.

Prafung Thema Dauer in Min. Hilfsmittel
9 . schriftlich i20i=
Marketing- und
> Verkaufsgrundlagen
schriftlich 180 | Open Book
3 Prioritéten setzen schriftlich 90 |-
4 Wirkungsvoll prasentieren | Einzelprasentation 20 |-
Total Prufungszeit 420
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Ausbildungsstruktur / Terminplan

Aug | Sep | Okt | Nov | Dez | Jan

(Option: EinfUhrung
Rechnungswesen)

Start April

Mrz | Apr | Mai | Jun | Jul |Aug | Sep | Okt | Nov | Dez | Jan

(Option: EinfUhrung
Rechnungswesen)

Start Oktober

Modul 1: Grundlagen
Ziel: Die Studierenden verflugen Uber die fur den Prufungserfolg ndtigen Hand-
lungskompetenzen im Bereich Selbst- bzw. Projektmanagement und allgemei-

ne Verkaufs- und Marketinggrundlagen.

(Option: EinfUhrungskurs Rechnungswesen)

Du 16st selbstandig einfache Problemstellungen in den Bereichen Finanz- und
Betriebsbuchhaltung, verbuchst Geschaftsfalle und erstellst Bilanzen, Erfolgs-
und Geldflussrechnungen. Damit bist du fur den weiterfUhrenden Unterricht in
den Modulen 1 bis 4 optimal gerustet. Dieser Vorkurs empfehlen wir dir zur Auf-
frischung oder wenn du in diesen Themen Uber geringe Vorkenntnisse verfugst.

Bringt dir dieser Kurs wirklich einen Mehrwert? Unter www.extrakt.ch/vorkurse

findest du beim Vorkurs Einfuhrung Rechnungswesen eine Standortbestim-
mung. Gerne beurteilen wir deinen aktuellen Wissensstand in Form eines
kostenlosen und unverbindlichen schriftlichen Feedbacks - einfach I6sen und

retoursenden.
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Leistungsubersicht

Unser Vorkurs Marketing- und Verkaufsmanagement umfasst folgende

Leistungen:

Unterrichtsleistungen / Prasenzunterricht wahrend:

~4 Monate

Anzahl Lektionen

=75

Volle Anrechnung der Kursgebuhr bei einer spateren
Anmeldung an den Vorbereitungslehrgang fur Marketing-
oder Verkaufsfachleute mit eidg. Fachausweis

M inklusive

Samtliche Fachbucher und Fachunterlagen

M inklusive

Unterricht in der Kleinstgruppe

M inklusive

Durchfihrungsgarantie

M inklusive

Persodnliches Coaching in «4-Augen-Gesprachen» M inklusive
Dozenten mit Leistungsausweis in der Berufspraxis M inklusive
Ausgepragte Verbindung zwischen Theorie und Praxis M inklusive

Pausenkaffee und Wasser

M inklusive

Notizmaterial und freier Internetzugang in den
Kurslokalitaten

M inklusive

Zugriff auf samtliche Fachunterlagen im geschutzten
Downloadbereich

M inklusive

Institutseigenenes Zertifikat bei Bestehen der internen
Prufung

M inklusive

Erfahrung: Anzahl bisheriger Studenten in Marketing- und
Verkaufsausbildungen

>1'000 Studenten

Dozentenerfahrung in der Ausbildung von Marketing- und
Verkaufsprofis

Uber 20 Jahre

' Vorkurse | Marketing- und Verkaufsmanagement

Investition

Kurs Investition in CHF

Marketing- und 2’500
Verkaufsmanagement

Option Investition in CHF

Vorkurs Einfuhrung
Rechnungswesen 800
(18 Lektionen)

Die Preise verstehen sich exklusive staatlicher Subventionsbeitrage* undinklusive

allen Schulunterlagen und Fachbuchern.

Subventionen / Bundesbeitrage

Die Kursgebuhr wird bei einer spateren Anmeldung an den Vorbereitungslehr-
gang fur Marketing- oder Verkaufsfachleute mit eidg. Fachausweis vollumfang-
lich angerechnet. In diesem Falle ist die KursgebUhr subventionsberechtigt
und wird vom Bund mit 50% der Kosten fur die entsprechende Weiterbildung
unterstutzt. Anspruch auf diese Beitrage haben alle Personen, welche die ent-
sprechende eidgendssische Prifung absolvieren.

Die Ruckerstattung beantragen die Studierenden nach absolvierter Prifung

direkt beim Bund. Detailinformationen unter www.extrakt.ch/subventionen.

©
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Uber uns

EXTRAKT Weiterbildungsinstitut & Beratungsagentur

Seit unserer Grindung im Jahr 1999 bereiten wir als Schulinstitut unsere Kurs-
teilnehmer berufsbegleitend und in Kleinklassen auf eidgendssische Prufungen
im Bereich Verkauf und Marketing vor und steigern so deren Wert auf dem
Arbeitsmarkt. Als Marketingagentur beraten wir Firmen in der Schweiz projekt-

bezogen und steigern so deren Erfolg im Absatzmarkt.

Die Kombination dieser beiden Tatigkeitsfelder garantiert unseren Kunden

grosstmoglichen Praxisbezug und fachliches Knowhow auf aktuellstem Stand.

Dozenten

Roger Keller

e Grunder und Geschaftsfuhrer der EXTRAKT GmbH

e Dozent fur Marketing, Verkauf, Kommunikation und FUhrung
e Marketingberater und Salestrainer fur Firmenkunden

Thies Bucher

e Verantwortlicher fUr Qualitat und Controlling

e Dozent fur Marktforschung, BWL, VWL und Rechnungswesen
e Berater fur Firmenkunden

Jan Braunschweiler
e Dozent fur Verkaufsplanung und Distribution

Dr. jur. Mathias Kaufmann
e Dozent fur Recht
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Ausbildungsangebot
Unser Gesamtangebot fur Marketing- und Verkaufsprofis im Uberblick:

Vorbereitungslehrgange zur hdheren Fachprufung oder Berufsprufung
P> Marketingleiter/in mit eidg. Diplom

P> Verkaufsleiter/in mit eidg. Diplom

P> Marketingfachleute mit eidg. Fachausweis

P> Verkaufsfachleute mit eidg. Fachausweis

DRILL® Intensivtrainings fur Studierende in Ausbildung oder Repetenten
(far alle vier Studienrichtungen)

P DRILL® Repetitorium

P DRILL® Klausur, Intensivtraining schriftlich

P DRILL® Training maindlich

P DRILL® Training Individueller Férderunterricht

EXTRAKT Kurse
e Marketing- & Verkaufsmanagement | Grundlagen

e VVorkurs Rechnungswesen | Einfuhrung
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Referenzen [Auszug]

« Ciao Roger. Unsere gemeinsame Ausbildungszeit war
kurzweilig aber intensiv, bereichernd in jeglicher Hinsicht
(personlich und schulisch), auch teilweise amusant und
witzig (zum Gllck), kollegiales Verhéltnis — auch zu den

Dozenten.

-7 A5 Meine Abschllsse haben mir konkrete Vorteile gebracht:
Hoheres Salar moglich, Verstandnis im Marketing- & Verkaufsbereich in Gespra-
chen mit diversen Fachleuten, gewisse Zusatzaufgaben im Bereich Direct-Mar-
keting, Mithilfe bei der Auswahl von Werbemittel und -tragern, hdhere Glaubwtr-
digkeit bei Entscheidungstragern.

Das Ziel ist allen klar von Anfang an: Erfolgreicher Prufungsabschluss. Obers-
tes Gebot: Nur Prufungsreglement zahlt und wird auch gedrillt. Individuelle Trai-
ningszeiten und Themenwlnsche moglich, Schulungsstandort ausserhalb der
hektischen, mihsamen Stadt oder Agglomeration, Schulungszeiten/-dauer
optimal.»

[Urs Altenburger, Marketingfachmann mit eidg. Fachausweis,

Verkaufsfachmann mit eidg. Fachausweis]

« Gerne denke ich zurick an die vielen gemeinsamen
Schulstunden mit euch und den anderen Klassenkame-
raden. Aus meiner Sicht hatten wir eine super Zeit da der
Unterricht an jedem Tag perfekt vorbereitet war, super pru-

fungs- bzw. zielorientiert und vor allem habt ihr das Ganze

mit guten Beispielen erklart, was uns das Lernen wesentlich
vereinfachte. Dank eurem top Einsatz war ich jederzeit super motiviert und freu-
te mich auf jede einzelne Stunde.

Die beiden Abschlisse MFL und VFL haben mir beruflich einige neue Herausfor-
derungen ermoéglicht. Vielen Dank nochmals fur die coole Zeit. »

[Michel Hoffmann, Marketingfachmann eidg. Fachausweis,

Verkaufsfachmann eidg. Fachausweis]
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Referenzen [Auszug]

« Lieber Roger, Ich mdchte mich nochmals ganz herzlich bei euch allen bedan-
ken fur die lehrreiche, spannende und auch lustige Zeit. Die Ausbildung von war
eine grosse Herausforderung flr mich, denn es war nicht immer einfach und es
gab viel zu lernen, aber es hat sich bewahrt. Noch nie war ich so gerne zur Schule
gegangen wie bei euch! RW hat fUr mich jetzt einen ganz anderen Stellenwert ;-)
Mir gefallt an dieser Schule besonders gut, dass es nur kleine Klassen gibt. So
kommt jeder zum Zug! Auch bei Anliegen und Fragen wird einem gerne geholfen.
Die Prifungssimulationen (mundlich und schriftlich) sind eine super Sache sowie
die personliche Bewertung / Korrektur der Fallstudien. So ist klar ersichtlich, wo
die Schwachstellen oder Erfolge jeder einzelnen Person liegen. Die Dozenten so-
wie Klassenkameraden waren super toll und haben das Lernen zu einem Spass
gemacht.

Ich hoffe ich kann mich bald einer neuen beruflichen Herausforderung stellen
und mein Wissen einsetzen. Gerne werde ich euch weiterempfehlen und zu ge-
gebener Zeit selber wieder zu euch kommen fur die Weiterbildung als Marke-
tingleiterin. Alles Gute fur die Zukunft und viel Erfolg. »

[Tamara Fischer, Marketingfachfrau mit eidg. Fachausweis]

« Hallo Roger. Hier mein Feedback auf unsere gemeinsame Trainingszeit: Der
Aufbau des gesamten Stoffprogrammes ist sehr gut strukturiert. Die Zusam-
menfassungen haben mir enorm geholfen. Die Qualitat der Dozenten war spitze!
Das Knowhow aller war ausgezeichnet. Sie unterrichteten sehr gut. Unklarheiten
wurden rasch beseitigt. Die Tipps der Dozenten waren super! Die Stimmung
in der Kleinklasse war sehr gut. Ich bin gerne zur Schule gegangen. Man merkte,
dass alle das gleiche Ziel haben. Meine Entscheidung war hammermassig
gut ;-) definitiv! Ich erkenne die Zusammenhange, was vorher nicht der Fall war.
Ich empfehle EXTRAKT - fUr mich ein Synonym fUr hervorragende Qualitat — sehr
gerne weiterl!!!l »

[Ravith Bun, Marketingfachmann mit eidg. Fachausweis]
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Anfahrtsplan

Schulungsraumlichkeiten

Schleifergasse 1, 8032 Zurich (5 Min. ab Bahnhof Stadelhofen)
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Postanschrift

EXTRAKT GmbH, Postfach 35, 8126 Zumikon
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Impressum

EXTRAKT

Herausgeber | Redaktion | Verlag | Copyright:

EXTRAKT GmbH

Weiterbildungsinstitut

far Marketing und Verkauf Schulungsraume beim Hegibachplatz:
Postfach 35 Schleifergasse 1, 8032 Zurich
CH-8126 Zumikon-Zurich (5 Min. ab Bahnhof Stadelhofen)

044 91904 73
info@extrakt.ch

www.extrakt.ch

@ www.facebook.com/EXTRAKTmarketing
I“ www.instagram.com/extrakt_weiterbildung
(@) www.youtube.com/EXTRAKTgmbh

IE\ www.linkedin.com/company/extraktgmbh
|T&] www.xing.com/companies/extraktgmbh

DRILL® Intensivtraining ist eine geschutzte Marke der EXTRAKT GmbH, Zumikon.

Fachverbandsmitgliedschaften:

Y Schweizerischer Verband fiir Weiterbild
?’IVI\\’FI{%ETING" /\/\/ SV E B B o aece pour a formation continus
3

P Federazione svizzera per la formazione continua
EDUCATION SALESSWISS F S E A B suis federation for Adult Learning
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EXTRAKT GmbH | Weiterbildungsinstitut & Beratungsagentur fir Marketing und Verkauf
8126 Zumikon-Zurich | Postfach 35 | T 044 919 04 73 | info@extrakt.ch | www.extrakt.ch

EXTRAKT

Anmeldung

Hiermit melde ich mich fur folgenden Vorkurs an:

[[] Vorkurs Marketing- und Verkaufsmanagement CHF 2500
[ Vorkurs EinfUhrung Rechnungswesen CHF 800

Im Anschluss belegte Vorbereitungskurse fur eidg. Berufsprifungen und eidg. héhere Fachpriufungen werden
mit 50% der Kosten fUr die entsprechende Weiterbildung unterstitzt.

Vormname Name
Geburtsdatum Heimatort
Privatadresse

Strasse / Nr. PLZ / Ort
Tel. P Mobile P
eMail P

Firmenadresse

Firma
Strasse / Nr. PLZ / Ort
Tel. G eMail G

Derzeitige Funktion

Bisherige Ausbildungen

Wie bist du auf uns aufmerksam geworden?

[[] Empfehlung von: [] andere:
[] Internet Suchmaschine ] Webseite ] Mailing
Korrespondenz an ] Privatadresse ] Firmenadresse
Rechnung an [] Privatadresse [J Firmenadresse

Mit meiner Unterschrift bestétige ich, die AGB und den Studenten Guide [einsehbar unter www.extrakt.ch]
gelesen und akzeptiert zu haben.

Datum Unterschrift
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